Finanzas

El leasing es un instrumento cada vez mas demandado por los pequerios y medianos
empresarios de la industria y del agro. Por Alejandro Banzas

El leasing crece con el
mayor nivel

La permanente basqueda de fi-

nanciamiento coloca alas py-
mes como destinatarias de un con-
juntodeinstrumentos quealientan
laposibilidad de expandir suactivi-
dad. Unadeesasherramientasesel
leasing, cuyo marco regulatorio
més pormenorizadocualquierapu-
de consultar en laley 25.248. Enla
misma se sefiala que el contrato de
leasing eslarelacion que seestable-
ce entre un dador, quien transfiere
latenenciadeundeterminadobien
parasuusoyleconfiereunaopcion
de compra por un precio, y un toma-
dor que pagaun canon.
Elleasing permite ademés financiar
€1100% del bien de capital que desee
adquirir una empresa, evitando la
inmovilizacion del capitaldetraba-
joaplicado a usos como el mencio-
nadoy permitiendoutilizarlaliqui-
dez con la que cuenta la compania.
Una ventaja impositiva del instru-
mentoconsiste en quelosimportes

ESTE INSTRUMENTO
FINANCIA HASTA 100%
DEL BIEN DE CAPITAL,
LO QUE EVITA QUE LA
EMPRESA TENGA
ESCASEZ DE LIQUIDEZ.

sing, el monto involucrado en con-
tratos de esta naturaleza alcanz6
$1.750 millones, habiendotocadoun
“techo” en el afo 2008 con $2.522 mi-
llones. Estoesunaclarasefal dela
importanciaque vaadquiriendoes-
ta modalidad entre las empresas
(cualquiera sea sudimensién).

Unamuestramasdela variabilidad
que ofrece el instrumento al mo-
mentodeaplicarsea comprasalar-

pagadosenconceptode canon seim- goplazoesel uso, por ejemplo, para
putan a resultados, siendo deduci- la compra de automéviles. A pesar
bles del impuesto a las gananci di jgue siendouna tareasuma-
Por otra parte, la firma no pagael mente dificil acceder aun 0 km en
IVAaliniciosinoamedidaquepaga | la Argentina-porla combinacion
los canones. depreciosaltos y sueldos bajos—, co-
Enlaactualidad, estamodalidad es menzaron a surgir-o mejor dicho,
muyutilizada ylas pymeslotienen vuelvenaaparecer-opcionesalter-

muy en cuentapor las ventajas que
el instrumento genera. La docu-
mentaci6én requerida por una enti-
dad al momento de hacer uso del
mismo es muy similaralaquehabi-
tualmente las instituciones finan-
cieras requieren al momento deca-
lificar para un crédito. Un datono
menor es que los préstamos tradi-
cionales sereflejanenelactivoyen
el pasivo de la empresa, mientras
queelleasing dejaintactalaposibi-
lidad de endeudamiento.

Los niimeros
Elafiopasado, segtinlainformacion
dela Asociacién Argentinade Lea-

nativas para financiar el suefio del
autonuevo.

En estos dias el Banco Francés
anuncié que yaseencuentradispo-
nible unalinea de leasing, alquiler
conopcionacompra, parafinanciar
laadquisicién de automéviles O km
aindividuos. Se trata de la tinica,
por ahora, en el segmento minoris-
ta. Segtin estimd el banco enun co-
municado, através de esta posibili-
dad “se ofrecen importantes des-
cuentos en el precio y plazos de 36,
48060 meses conun precio deejerci-
ciode opcion de compra de hastael
35% del valor del vehiculo, loquesu-
mado a una muy baja tasa implici-

de actividad

ta, produce que la exigencia men-
sualseamuchomenor queenofras
financiaciones”.

Laentidadindicé quese podraacce-
deraunautonuevo conunanticipo
minimodel20% del valor de vehicu-
1o, financiandohastael80% restan-
te. En una primera etapa, el banco
firmé6 acuerdos con VW, Ford, Fiat,
Chevrolet, Suzukiy Seat.

Como ejemplo, se podria adquirir
un VW FOX Comfortline de 3 puer-
tas con un pago inicial de $11.067,
mas 48 cuotas de $1.108 y una op-
cién de compra de $13.834. Otraop-
cion serfa inclinarse por un VW
Vento2.5 Advance con un pagoini-
cial de $20.773, mas 36 cuotas (pue-
densertambién60)fijasde $2.248y
una opeion de compra de $36.353.
Para todas las opciones, el cliente
debe contemplar el pago de un se-
gurode vidadecreciente, el seguro
contra terceros, gastos de otorga-
miento(que se pagan por iinica vez)
ylos de patentamiento.

Desaffos

Sibien lamodalidad del leasing ha
resultado muy 1til tanto para las
grandes firmas como para las py-
mes, en el caso de estas tiltimas su
utilidad también se enmarca den-
trodelasrestricciones quesiguesu-
friendo este segmento empresario.
En efecto, es sabido que las pymes
enfrentan un conjunto de restric-
ciones al momento de calificar pa-
rauncrédito. Esto, asuvez, dificul-
tala posibilidad de obtener el debi-
do financiamiento que le permita
expandirse y desarrollarse.

En consecuencia, existe un marco
querodeaelfinanciamientoalape-
quefia empresa que tampoco debe
dejarseaunlado. Lafaltadegaran-
tias, que se ve acotada graciasala
utilizacién de las sociedades de ga-
rantia reciproca; las altas tasas de
interés, que se suelen mitigar con

lineas crediticias especificas subsi-
diadas por la Sepyme y la pesada
carga tributaria son escollos que a
diario este segmento de empresas
tratadeeludir parapoder mantener
su existencia en un mercado cada
vezmas complicadoy competitivo.
Ensintesis, yapesar delasdificulta-
desyamencionadas, existen un con-
junto de instrumentos financieros
que permitenalas pymes enfrentar
1acoyuntura conmejor cara. Unade
ellas es, precisamente, el leasing,
que mantiene una tendencia cre-
cientey auspiciosaentrelos empre-
sarios delos sectoresdelaindustria
y del agro. En el caso de éstos tlti-
mos, los pequerios y medianos pro-
ductores ven enel leasinglaposibi-
lidad de adquirir maquinaria agri-
cola en excelentes condiciones de
precioyplazo, loqueles permitein-
crementar su produccion, tecnifi-
candose y agregandomayor flexibi-
lidad en sus mecanismos de finan-
ciamiento.

Portltimo, las dificultades que sur-
gen al momento de disefiar un pro-
yecto de inversién van de la mano
conlasrestricciones quelas pymes
enfrentan al momento de tomar fi-
nanciamiento. La economia en ne-
groesotroejemplodelasasimetrias

- almomento de poder profundizarel

tanansiadodesarrollo. Porlotanto,
y mientras se intenta eliminar las
barreras deaccesoque tienenlas pe-
quenasfirmasen detrimentodelas
grandes, es necesario poner en pri-
mer plano algunos de los instru-
mentos que han permitido crecera
muchas empresas y que, segura-
mente, algunas todavianolo cono-
cen ono lo han puesto en préactica.
Unadeellaseselleasing y haciaalli
parecerian querer apuntarlasenti-
dades financieras que han privile- .
giadoel instrumento, quelesha per-
mitido, ademas, generar ingresos
sustantivos.




